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販増

商談開拓～売上分析までの販売プロセスをトータルに見える化！
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販増

入金入金請求請求

仕入仕入

受注受注 売上売上見積見積

案件管理案件管理

在庫在庫

販増（仕入・在庫管理）

販増（販売管理）

「販増」で御社の業務をしっかりサポートします。

会計等の外部システムとの連携はもちろん、「業務の見える化」機能によって、

単なる販売管理を超えた、営業成果（数字）を作り上げていくソリューションをご

提案いたします。

出金出金

＜システム連携図＞

見込発掘見込発掘

会計システム会計システム

外部システム

継続顧客継続顧客

セミナーセミナー

営業支援ツール

催事管理催事管理 工数管理工数管理 売上管理売上管理

メール配信メール配信

継続発信ツール

ハガキ・ラベルハガキ・ラベル

販増ならでは
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販増基本機能

見積一覧、新規見積、売上一覧、新規売上、売上状況照会

仕入一覧、新規仕入、仕入状況照会、在庫一覧、入出庫一覧、

棚卸

見積・売上・仕入・在庫

Webブラウザ・携帯電話にてリアルタイムに確認可能

分析

未処理の滞納業務はメール通知されるので安心！

帳票

請求書の発

行済みかが

分かるので、

重複請求や

請求漏れ防

止になりま

す。

請求一覧表、

入金入力、

出金入力

見積書、都度請求書、納品書、請求書、見積伝票一覧表、売

上伝票一覧表、入金一覧表、請求一覧表、集金予定表、売掛

残高一覧表、仕入伝票一覧表、出金一覧表、支払予定一覧

表、買掛残高一覧表

請求・入金・出金

売上分析、顧客分析
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経営計画立案 ～ ＰＤＣＡ

経営計画の立案から、売上進捗を表示しＰＤＣＡを回すための情報を提供します。

・立案した経営計画をもとに売上目標を設定します（売上分類単位）

・期中は売上実績から自動的に集計をして、売上進捗をリアルタイム表示します。

経営計画

経営資料、会議資料を手作りする必要はありません。

■予算登録 ■売上進捗
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販増機能の領域
販売管理や仕入・在庫管理システムは、一連の業務の一部をシステム化したに過ぎません。

お客様にご契約いただくまでのプロセス、ご契約後のプロセスをシステム化することで、社員一

人一人の資産を会社全体の資産として活用出来るようになります。

見込客の発掘＆商談

開拓につなげます

作業者の工数管理で

コスト削減を目指します

工程管理・詳細分析で

マネジメント管理が簡単

社内の見える化営業の見える化 作業の見える化

販増で３つの見える化を実現します。

見込発掘見込発掘 見積見積提案提案 個別対応個別対応 受注受注 納品納品 継続発信継続発信 頻客化頻客化

販増がカバーできる範囲

通常の販売管理

営業企画営業企画
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営業の見える化

受注伝票作成受注伝票作成

見積伝票作成見積伝票作成

お客様の購買心理を意識した営業プロセスを設計します。その段階に応じた営業活動をして目的を達

成します。営業支援ツール（購買心理段階）を連携させることで営業活動が見える化します。

同じ段階に滞留しているお客様に

はその段階に応じた営業が必要

販増（販売管理）

受注伝票作成回数に応じて、顧客毎

の購買心理段階を設定します。

購買心理段階：受注・お得意様

一度見積をしたことのあるお客様とそ

うでないお客様によって購買心理段階

を設定します。

購買心理段階：概算見積・ヒアリング・

正式見積

段階を上げるための伝票作成回

数は自由に設定出来ます。

※弊社から御社に合った適切な

数をご提案いたします。

見込客の発掘＆商談開拓につなげます

販増ならではの発展機能
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作業の見える化

受注伝票を作ると、案件という概念に自動連携します。この案件ごとに日報から作業時間が書き溜 ま

っていくので、売上金額に対する作業コストが算出できます。作業時間の見える化です。

受注伝票作成受注伝票作成

販増（販売管理）

作業時間（コスト）確認作業時間（コスト）確認

案件ごとにどれだけ作

業したか時間を登録。

受注伝票作成時に案件に自動登録

を行います。

作業者の単価を設定すれば、

作業コストも見える！

30h作業時間

作業者の工数管理でコスト削減を目指します

売上

15h

30,000円 45,000円

＜

100,000円

作業コスト

75,000円

仕入

30,000円

既に赤字！

粗利が分かるようになります。

作業コスト

＋

販増ならではの発展機能
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社内の見える化

案件は工程管理としても活用できるので、受注案件の作業状況が全員に共有できます。

また、詳しい売上分析ができ必要なメンバーに共有ができます。社内の見える化です。

受注伝票作成受注伝票作成

販増（販売管理）

受注伝票作成時に案件に自動動登

録を行います。

　詳細な分析

単純な売上データを多角的に分析す

ることが出来るようになりま す。

御社の工程を自由に設定出来ます。

例）工場等

開発→設計→部品・資材発注→加工→組立→検査→出荷

工程管理・詳細分析でマネジメント管理が簡単

販増ならではの発展機能
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導入事例

スポーツ施設

＜事業内容＞

フットサルコート・スクールの運営、大会・イベントの企画等

＜事業内容＞

海外リゾートの販売における日本総代理店、 環境ビジネスの運営

＜導入事例＞

海外リゾート施設の開発、リゾート利用権の販売、環境（ＣＯ２）ビジネスを展開する企業です。

一般のリゾート契約や、リゾートの利用における見積、契約、請求をおこなっています。

■代理店手数料の計算

全国30以上の代理店があり、代理店毎に設定している割合をもとに、販売手数料の自動計算をして請求につなげます。

■海外で利用

現地のリゾート施設内にあるコンビニで在庫管理とＰＯＳを利用しています。決済は現地通貨なので通貨レート自動計算を

しています。インターネット回線を利用していて、データは日本法人が管理をしています。

＜導入事例＞

富山、姫路に拠点をもつフットサル運営会社さんです。

■Ｗｅｂ版

コートでは現金決済のみで商品点数も少ないので、簡単に利用できるＷｅｂ画面で利用しています。

バーコードを利用して徹底的に簡単に使えるように工夫しています。アルバイトでも15分で使えるようになっています。

■携帯ポイント

携帯電話をポイントカードとして利用しておられます。持ち歩いている携帯電話にポイントが溜まるので好評です。

会員証発行などの費用が掛かりませんし、携帯電話に無料でメール配信できるのがポイントです。

リゾート販売業

販増のカスタマイズ導入事例をご紹介します。
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導入事例

販増のカスタマイズ導入事例をご紹介します。

アパレル業

＜事業内容＞

カジュアル系のスポーツウェア関連グッズの販売

＜導入事例＞

富山、姫路、金沢、福岡 にＦＣ（フランチャイズ）展開しているスポーツ系の衣料品店です。

■在庫バーコート ＰＯＳレジ

商品毎にバーコードを貼り付けて在庫管理をしています。お客様が購入される際にPOSレジでバーコードを読んで決済をします。

（コンビニエンスストアのようなイメージです） お店の名前やイベント情報を記載したレシートを発行しています。

また、棚卸しでもバーコードが活躍しています。システム導入以前は２日掛かっていた作業が、２時間に短縮しました。

■本部卸し機能

この企業はＦＣ本部としての働きがあるので、一括仕入をして各ＦＣへ商品を卸しています。卸の流れは商流がややこしくなるので

すが、本部卸機能オプションを御契約いただいているので、商品情報の連動、単価＆売価の連動、ＦＣ毎の卸率設定、ＦＣ側へ

の請求、などが簡単に行えるようになっています。

スーパー銭湯

＜事業内容＞

スーパー銭湯の運営

＜導入事例＞

富山、石川で２店舗のスーパー銭湯を運営している企業様です。

■携帯を使ったマーケティングを実践

休日は100%以上の集客があるが、平日はまだキャパシティがあるので平日利用客を増やす戦略において、携帯を使った

来店クーポンを活用しておられます。1ヶ月で1,000件 ペースで携帯会員様が増えています。
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株式会社アルゴ

http://www.argo-inc.co.jp/

〒930-0955

富山市天正寺1083 カワカミビル4F

TEL：076-492-9431 FAX：076-492-9438

お問い合わせ

本システムについてのお問い合わせは、




